Task: @

Herramienta: Implantacion y gestion de la venta

3l
=EEUERE Aprendera a encontrar y controlar los canales mas adecuados para sus productos y servicios.
Grupo de clientes Productos / Servicios ~ Objetivo de ventas Canales de ventas Canales de apoyo Gestidn de los canales
a las ventas de venta (seguimiento]

Consejo: Entender las necesidades y deseos de los clientes es esencial para gestionar las ventas.
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