Zadanie: o

/ Narzedzie: Plan sprzedazowy dla 5 klientow Cel sprzedazowy PLN:
Nazwa produktu/ustugi:
ST Potrafisz zaplanowaé negocjacje sprzedazy z potencjalnymi klientami. Docelowa grupa klientow:
Klient, firma / Wymagania klienta Aktualne rozwigzanie Przykuwanie uwagi Cel negocjacyjny Harmonogram
osoba do kontaktu kontaktu
1.
2.
3.
4.
5.

Porada: Mysl jak klient! Najlepsi negocjatorzy maja przygotowany plan na dtugo
EARLY *®  przed samym spotkaniem z klientem.
WARNING N Wspoétfinansowane
EUROPE Zestaw 3: Rozumienie klienta — - w ramach programu
’R@E,CEJWE WSTECZ ZESTAWU SPIS TRESCI STRONA UE Erasmus+
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