Zadanie: ()
¢  Narzedzie: Realizacja i zarzadzanie sprzedaza

A, 3.
FCrllElES Potrafisz okreslac i monitorowac najbardziej odpowiednie kanaty dla twoich produktow i ustug. ﬂ
Grupa klientow Produkty/ustugi Cel sprzedazowy Kanat sprzedazy Pomocniczy kanat Zarzadzanie
sprzedazowy (monitorowanie) kanatami
sprzedazy
1
2
3
4
5
6
EARLY F{, Porada: Zrozumienie potrzeb i oczekiwan klienta jest kluczowe do zarzadzania sprzedaza.
WARNING : Wspoétfinansowane
EUROPE Zestaw 3: Rozumienie klienta — — w ramach programu m
’R@E,CEWE WSTECZ ZESTAWU SPIS TRESCI STRONA 4 UE Erasmus+
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