Opgave: €
Veerktoj: Veerditilbud Canvas

Hvad kunden bliver tilbudt
IS Du forstar vigtigheden af veerdi — det hjeelper virksomheder med at opna konkurrencefordele.

Gevinst-skabere

Beskriv, hvordan dine
produkter og serviceydelser
skaber kundegevinster.

Produkter
eller service-
ydelser

Lav en liste over de
produkter og
service som din
veerditilbud
er bygget
pa

Problemknusere

Beskriv, hvordan dine
produkter og serviceydelser
lgser kundernes problemer.
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Kundens behov

Gevinster

Beskriv, hvad kunderne
gnsker at opna, eller
hvilke fordele de vil fa.

Kundearbejde

Beskriv det arbejde son

kunderne forsgger

at fa udfert i deres

Problemer liv (og i deres

Beskriv, hvordan job)

dine produkter og

tjenester skaber
kundegevinster.
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