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M Storytelling hjeelper dig med at skabe en bestemt opfattelse af din virksomhed for at gge
underelationer. En virksomhedshistorie kan nemt kommunikeres ved hjeelp af adskillelige kanaler (f.eks.

hjemmesider, TV, aviser)
5. Hvad var ngglefaktorerne, der

1. Hvilke drivkraefter var de vigtigste for 3. Hvilke slags udfordringer stod du over
etableringen af virksomheden? for i etableringsprocessen? gjorde virksomheden succesfuld?
Hvis forretningen ikke lykkedes,
hvad var de vigtigste arsager?
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2. Hvem (virksomhedsmedlemmer) F- 4. Var der noget, der overraskede digpa |- 4

deltog i etableringen af virksomheden? vejen?

Tip: Udvikl et pitch baseret pa folgende opgave, som overtaler en kunde til at kebe et bestemt produkt

EARLY
Vgﬁgl\éllg\lg eller en bestemt serviceydelse. Overvej, hvordan du kan kommunikere veerdi til kunderne.
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Veerktoj: Storytelling 2

1 3. En stigning i action 5 Kili
: . Klimaks
1. O_pStIHIHg T Hvilke problemer oplevede du, for du fik den farste _ _
Opstil baggrunden — Hvad var din livssituation, fer Klient eller ndede punktet, hvor indteegterne gik lige Hvad overbeviste dig om at
du startede virksomheden? op med omkostmngeme?, fortseette? Hvad gjorde du?
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\ N 4 Krise / 6. Losningen
A 2. lga ngsaettende heendelse Har du nogensinde overvejet at lukke en virk- ¢ | Hvad er strategien og visionen for din
Hvad motiverede dig til at etablere en virksomhed? somhed? Hvilke slags kriser har du oplevet? f -’ virksomhed?

Tips: Gé& historien igennem igen og udveelg de vigtigste dele, der skal fremheeves med dine interessenter. Afslut din historie og test den med
folgende interne og eksterne interessenter. Internt: medarbejdere, direkterer og ledelse. Eksternt: kundesegmenter (det kan variere mellem

segmenterne), forretningspartnere, leveranderer, investorer, aktioneerer,
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