Opgave:€)
Veerktej: Salgsplan for b kunder Salgomal DKK:

Produkt/service navn:

REERLE Du lzerer at planlaegge salgsforhandlinger med potentielle kunder. Kundemalgruppe:
Kunde, virksomhed/  Kundekrav Nuveerende lgsning Tiltreekning af Mal i forhandlingen  Kontaktplanen:
kontaktperson interesse
1.
2.
3.
4,
9.

W%ARFIQ\III%G Tip: Teenk som din kunde taenker! Gode forhandlere har en reekke overvejelser, der starter i god tid for selve madet med kunderne.
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