Opgave:@
Veerktgj: Salgsimplementering og ledelse

REEIE Du |eerer at finde og monitorere de bedst egnede kanaler til dine produkter og serviceydelser.

Kundegruppe Produkt/service Salgsmal Salgskanal Understottende
salgskanaler

EARLY Tip: Forstéelse for kundernes behov og ensker er afgerende for at administrere salget.
WARNING

EUROPE )
s EWE Veerktej 3: Kundeforstaelse O Back Vol - Jebie ol Beas ®

Styring af
salgskanaler
(monitorering)
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